A Junta de Andalucia

Vivero de Plantas
Aromaticas y
Medicinales

Descripcion

Breve

Un vivero dedicado a la produccion y comercializacion de plantas aromaticas y medicinales, como lavanda, romero y aloe vera, mediante técnicas de cultivo sostenible.
Este proyecto se enfoca en ofrecer productos de alta calidad a minoristas y consumidores interesados en opciones naturales, ademas de comercializar productos
derivados como aceites esenciales y kits de jardineria. También incluye talleres educativos que promueven practicas sostenibles y saludables. Ideal para jovenes
emprendedores interesados en el sector agricola con una inversion inicial accesible.

Segmentos de
Q Clientes
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Clientes principales: Minoristas, herbolarios, y tiendas de productos naturales interesados en adquirir plantas y productos derivados.
Clientes secundarios: Consumidores finales interesados en la jardineria y en productos relacionados con la salud y el bienestar.

E Socios
Clave

Proveedores: Suministradores de
semillas ecoldgicas y materiales de
jardineria.

Clientes estratégicos: Herbolarios,
tiendas especializadas y restaurantes
interesados en productos naturales.

Colaboradores educativos: Escuelas y
centros comunitarios para la realizacion
de talleres sobre cultivo sostenible.

Comunitarios: Asociaciones locales que
promuevan la agricultura ecologica y el
consumo responsable.

Estructura

?g Actividades
Clave

- Cultivo y cuidado de plantas arométicas y medicinales
mediante técnicas sostenibles.

- Produccion de aceites esenciales y otros derivados de las
plantas cultivadas.

- Organizacion de talleres y eventos educativos para promover
préacticas de cultivo sostenible.

- Venta directa y distribucién de productos a minoristas y
consumidores finales.
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Equipo humano: Jévenes emprendedores capacitados en
técnicas de cultivo sostenible y ventas.

Infraestructura: Instalaciones del vivero con sistemas de riego
eficiente y zonas de trabajo para produccién de derivados.
Tecnologia: Equipos para la extraccion de aceites esenciales y
herramientas de cultivo.

Colaboradores: Asociaciones agricolas locales y proveedores
de semillas ecoldgicas.

Financiamiento: Recursos iniciales para infraestructura y
promocion.

de Costes

Q Propuesta
de Valor

Diferenciacién: Produccion sostenible de
plantas arométicas y medicinales,
garantizando calidad y respeto por el
medio ambiente.

Impacto: Ofrecimiento de productos
naturales y educativos que promueven la
salud y el bienestar.

Valor afadido: Talleres y kits de
jardineria que  conectan a los
consumidores con practicas ecolégicas y
sostenibles.

|%—>’_| Relaciones
con Clientes

Personalizada: Asesoramiento en la seleccion y cuidado de plantas
segun las necesidades de cada cliente.

Educativa: Organizacion de talleres de cultivo sostenible y
demostraciones practicas en el vivero.

Fidelizacion: Ofrecimiento de suscripciones para el envio periddico de
kits de plantas o productos derivados.

@V Canales

Directos: Venta en el vivero y en mercados locales, estableciendo
relaciones directas con los clientes.

Digitales: Plataforma en linea para pedidos y promocion,
combinada con redes sociales para aumentar la visibilidad.
Colaborativos: Distribucion a través de herbolarios, tiendas de
productos naturales y minoristas especializados.

Fuente
de Ingresos

Iniciales: Creacién de las instalaciones del vivero, compra de semillas y equipos para extraccion de
aceites esenciales.

Recurrentes: Costos de riego, mantenimiento de las instalaciones y promocion.

Variables: Gastos asociados a talleres educativos y produccién de productos derivados segun la

demanda.
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Consejos para
Emprender

- Venta de plantas aromaticas y medicinales a minoristas y consumidores finales.
- Comercializacion de productos derivados, como aceites esenciales y kits de jardineria.
- Ingresos por la organizacion de talleres y actividades educativas.
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Investiga el mercado: Identifica las plantas y productos derivados con mayor demanda en tu region para enfocarte en ellos. Optimiza recursos: Utiliza sistemas de riego eficiente y técnicas sostenibles para
reducir costos y maximizar la produccion. Involucra a la comunidad: Organiza talleres y eventos para atraer a consumidores interesados en la agricultura sostenible y los productos naturales. Establece
alianzas: Trabaja con herbolarios, restaurantes y tiendas locales para garantizar una distribucién constante de tus producos. Promociona tus valores: Destaca la sostenibilidad y la calidad natural de tus plantas
y productos en todas tus comunicaciones. Consejo clave: Crea un modelo que combine calidad, sostenibilidad y educacién para diferenciarte en el mercado agricola y construir una base de clientes leales.
Mensaje motivador: jConvierte tu pasion por la naturaleza en un negocio exitoso y sostenible que inspire a otros a cuidar del medio ambiente!



