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Clientes principales: Escuelas, universidades y turistas interesados en el turismo educativo y la sostenibilidad. 
Clientes secundarios: Agencias de viajes especializadas en turismo de experiencia y grupos familiares en busca de actividades educativas. 

Estos programas combinan la educación sobre prácticas sostenibles en agricultura ecológica con experiencias únicas para turistas y estudiantes. Las visitas incluyen
recorridos por granjas y viñedos ecológicos, actividades prácticas sobre técnicas de agricultura sostenible y degustaciones de productos locales. Diseñado para escuelas,
universidades y turistas interesados en la sostenibilidad, este modelo impulsa el turismo educativo y promueve la imagen de como un destino comprometido con la
sostenibilidad.

Educativos: Escuelas, universidades
y organismos de formación en
sostenibilidad. 

Productores: Granjas y viñedos
ecológicos

Comerciales: Agencias de viajes y
plataformas de turismo educativo. 

Gubernamentales: Organismos de
turismo y sostenibilidad que apoyen el
desarrollo del proyecto.

- Diseño y ejecución de programas educativos personalizados. 
- Gestión de rutas y logística para visitas. 
- Promoción de las experiencias a través de canales digitales y
eventos. 
- Creación de alianzas estratégicas con productores locales y
organizaciones educativas. 

Equipo humano: Guías especializados en agricultura ecológica y
turismo educativo. 
Infraestructura: Granjas y viñedos ecológicos, transporte para las
visitas y espacios para actividades educativas. 
Relaciones estratégicas: Alianzas con productores locales,
instituciones educativas y organismos de turismo. 
Herramientas de difusión: Plataforma digital para reservas y
promoción. 

Diferenciación: Experiencias únicas
que combinan educación práctica
sobre agricultura ecológica con
actividades recreativas y
degustaciones. 

Impacto: Sensibilización sobre la
importancia de la sostenibilidad en la
agricultura, generación de ingresos
para productores locales 

Valor añadido: Enfoque en prácticas
agrícolas sostenibles, integración con
la cultura local y conexión directa
entre turistas y productores. 
 

Modelo personalizado: Programas ajustados a las necesidades y
perfiles de los participantes, incluyendo actividades para grupos
escolares, universitarios y turistas. 

Asistencia continua: Atención personalizada desde la reserva hasta el
final del programa, con guías especializados durante las visitas. 

Fidelización: Creación de experiencias memorables que fomenten
recomendaciones y visitas recurrentes. 

Digitales: Sitio web, redes sociales y plataformas de reservas de
turismo. 
Colaborativos: Alianzas con escuelas, universidades y agencias de
viajes. 
Presenciales: Participación en ferias de turismo y eventos relacionados
con sostenibilidad y educación. 

Iniciales: Inversión en infraestructura, creación de rutas y promoción inicial. 
Recurrentes: Costos operativos de transporte, sueldos de guías y mantenimiento de espacios educativos. 
Variables: Gastos asociados a eventos especiales y personalización de programas para grupos específicos. 

- Venta de entradas para los programas educativos. 
- Alianzas con productores locales para la comercialización de productos durante las visitas. 
- Programas personalizados para instituciones educativas y grupos privados. 
- Subvenciones y apoyos gubernamentales para proyectos de turismo sostenible. 

Identifica tu público objetivo: Conoce las necesidades y expectativas de estudiantes, turistas y grupos interesados en sostenibilidad para diseñar experiencias que generen valor. 
Crea alianzas estratégicas: Colabora con productores locales y organismos educativos para ofrecer experiencias auténticas y significativas. 
Optimiza la experiencia del cliente: Ofrece servicios adicionales como transporte, souvenirs o productos locales para mejorar la satisfacción del cliente. 
Promueve tu iniciativa: Utiliza redes sociales y plataformas digitales para destacar el valor educativo y sostenible de tus programas. 
Evalúa y mejora continuamente: Escucha a tus clientes y adapta las actividades para mantener su relevancia y atractivo. 
Consejo clave: Apuesta por la autenticidad. Destaca la riqueza cultural y natural para diferenciarte en el mercado del turismo educativo. Integra a los productores locales como protagonistas de la experiencia y genera un impacto
positivo en la comunidad. ¡Si estás listo para transformar la forma en que las personas aprenden y disfrutan del turismo sostenible, este es el momento perfecto para impulsar este proyecto! 


