A Junta de Andalucia

Exportadora de
Superalimentos
Ecoldgicos como
Almendras, Nueces
y Miel

Descripcion

Breve

¢, Te gustaria llevar productos saludables y ecoldgicos a los mercados internacionales? Una empresa especializada en la produccion, certificacion y
exportacion de superalimentos como almendras, nueces y miel ofrece productos cultivados bajo estrictos estandares de sostenibilidad y calidad
premium. Con un enfoque en la creciente demanda global de alimentos organicos, estos productos destacan por sus beneficios para la salud y su

produccion responsable, consolidando su posicionamiento en el mercado internacional como un referente en sostenibilidad y calidad.
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\
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Clientes

Clientes principales: Importadores y distribuidores de alimentos ecoldgicos en mercados internacionales.

Clientes secundarios: Empresas de la industria alimentaria interesadas en ingredientes Premium y sostenibles.
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E Socios
Clave

Agricolas: Cooperativas locales y
asociaciones de apicultores.

Comerciales: Importadores y
distribuidores internacionales de
alimentos ecoldégicos.

Institucionales: Entidades
gubernamentales y organismos de
certificacion ecologica.

Financieros: Inversionistas
interesados en proyectos sostenibles
y de impacto social.

Estructura

?g Actividades
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- Cultivo y recoleccion de almendras, nueces y miel bajo
préacticas ecoldgicas.

- Certificacion de productos para mercados internacionales.

- Promocién en mercados internacionales mediante estrategias
de marketing y ferias comerciales.

- Investigacion para mejorar procesos de produccion sostenible
y diversificar la oferta de productos.

— Recursos
o Clave

Infraestructura agricola: Cultivos certificados de almendras y
nueces, y produccion apicola sostenible.

Equipo humano: Especialistas en produccion agricola,
exportacion y certificacién ecoldgica.

Red de socios: Cooperativas locales y redes de agricultores
ecologicos.

Marca: Identidad sélida que resalte la calidad y sostenibilidad de

los productos de Andalucia.

de Costes

Iniciales: Establecimiento de cultivos, adquisicion de certificaciones y desarrollo de infraestructura para

exportacion.

Recurrentes: Mantenimiento de los cultivos, costos de certificacion peridédica y marketing internacional.
Variables: Costos asociados a logistica, transporte y personalizacion de productos para mercados especificos.
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Consejos para
Emprender

Propuesta

de Valor
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Diferenciacion: Superalimentos
ecoldgicos de alta calidad,
certificados y producidos de manera
sostenible.

Impacto: Promocién de una
alimentacion saludable, reduccion del
impacto ambiental y fomento del
comercio justo.

Valor afadido: Garantia de calidad
Premium y trazabilidad total,
destacando el origen sostenible de
los productos.

@ Fuente
de Ingresos

Relaciones

con Clientes
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Modelo colaborativo: Relaciones estrechas con importadores para
garantizar el cumplimiento de sus estandares de calidad.

Soporte continuo: Atencion personalizada y garantia de cumplimiento
de normativas internacionales.

Fidelizacién: Programas de beneficios exclusivos para socios
comerciales frecuentes, como descuentos en pedidos recurrentes.

Canales
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Comerciales: Participacion en ferias internacionales de alimentos
organicos y saludables.

Digitales: Plataforma de comercio electronico, campafias en redes
sociales y colaboraciones con influencers en el &mbito de la
alimentacion saludable.

Directos: Acuerdos con cadenas de supermercados y distribuidores
especializados.

- Venta de productos: Exportacion de almendras, nueces y miel ecologica.
- Certificaciones: Generacién de ingresos adicionales mediante la venta de productos con certificaciones de

sostenibilidad y comercio justo.

- Servicios adicionales: Asesoramiento en estrategias de promocién de productos ecoldgicos en mercados

\internacionales.

Establece una marca fuerte: Resalta la calidad Premium y el compromiso con la sostenibilidad en todos tus materiales de marketing y comunicaciones.
Conoce a tu cliente internacional: Identifica las preferencias de cada mercado objetivo y adapta tus productos y estrategias para satisfacerlas.
Diversifica tus canales de venta: Combina ventas digitales con colaboraciones estratégicas para maximizar tu alcance y posicionamiento en el mercado.
Invierte en certificaciones: Las certificaciones ecoldgicas y de comercio justo son claves para ganar la confianza de los mercados internacionales.
Consejo clave: Rodéate de expertos en exportacion, certificacion ecologica y marketing internacional. Tu empresa puede ser el puente que lleve estos productos al mundo. jEs el momento de llevar la calidad y sostenibilidad mas alla

de sus fronteras!




