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Clientes principales: Agricultores de pequeñas y medianas fincas que buscan optimizar el uso del agua y aumentar la productividad de sus cultivos. 
Clientes secundarios: Cooperativas agrícolas y organizaciones rurales interesadas en implementar prácticas de sostenibilidad en sus comunidades. 

Este proyecto lidera la transición energética con electrodomésticos impulsados por hidrógeno, como estufas y sistemas de calefacción. Innovación, eficiencia y
sostenibilidad definen su apuesta por la tecnología del hidrógeno en el hogar e industria.

Proveedores tecnológicos:
Fabricantes de sensores, equipos de
riego y software de monitoreo. 

Organizaciones agrícolas:
Cooperativas y asociaciones
interesadas en implementar prácticas
sostenibles. 

Educativos: Instituciones de
formación técnica para desarrollar
habilidades en agrotecnología. 

Logística: Empresas de transporte
que apoyen la entrega e instalación
eficiente de los sistemas. 

- Diseño, instalación y configuración de sistemas de riego
adaptados a las necesidades específicas de cada cliente. 
- Mantenimiento preventivo y correctivo de los sistemas
instalados. 
- Organización de talleres educativos sobre gestión eficiente del
agua y sostenibilidad agrícola. 
- Participación en eventos agrícolas para promocionar servicios y
establecer alianzas estratégicas. 

Equipo humano: Técnicos especializados en agrotecnología y
personal capacitado para instalación y soporte técnico. 
Infraestructura tecnológica: Sensores de humedad,
herramientas de control remoto y software de gestión de riego. 
Red de socios: Proveedores de tecnología de riego y
asociaciones agrícolas. 
Logística: Vehículos y equipos de transporte para garantizar el
servicio en diferentes ubicaciones. 

Soluciones adaptadas: Instalación
de sistemas de riego personalizados
para las necesidades específicas de
cada finca. 

Eficiencia y sostenibilidad:
Reducción del consumo de agua y
mejora de los rendimientos agrícolas
mediante tecnología avanzada. 

Capacitación técnica: Formación a
agricultores para garantizar un
manejo eficiente y sostenible de los
sistemas. 

Asesoría personalizada: Diagnóstico de las necesidades de cada finca
para ofrecer soluciones específicas y rentables. 

Soporte técnico: Servicio de mantenimiento preventivo y correctivo,
junto con asistencia inmediata en caso de fallos. 

Educación continua: Talleres y sesiones prácticas para enseñar el uso
y los beneficios de los sistemas de riego inteligente. 

Directos: Relaciones establecidas con agricultores y cooperativas
mediante visitas a las fincas y eventos rurales. 
Digitales: Página web informativa, redes sociales con contenido
educativo, y una plataforma para agendar servicios y consultas
técnicas. 
Colaborativos: Alianzas estratégicas con fabricantes de tecnología de
riego, asociaciones agrícolas y entidades públicas para promover
prácticas sostenibles. 

Iniciales: Inversión en herramientas tecnológicas, formación del personal técnico y desarrollo de la plataforma
digital. 
Recurrentes: Sueldos del equipo técnico, mantenimiento de equipos y promoción de servicios. 
Variables: Costos asociados a la expansión del servicio, participación en eventos y adquisición de nuevas
tecnologías. 

- Instalación de sistemas: Ventas y servicios de instalación de equipos de riego inteligente. 
- Mantenimiento recurrente: Servicios periódicos de mantenimiento y actualización tecnológica. 
- Programas educativos: Talleres y capacitaciones dirigidas a agricultores y organizaciones rurales. 

Capacitación constante: Mantente actualizado en las últimas tecnologías de riego y sostenibilidad agrícola. 
Construye confianza: Ofrece diagnósticos gratuitos o pruebas piloto para demostrar los beneficios de los sistemas. 
Colabora con asociaciones agrícolas: Estas alianzas te ayudarán a llegar a más clientes y establecer una red sólida. 
Diversifica tus servicios: Amplía tu oferta con opciones de financiamiento para facilitar el acceso a los sistemas. 
Promueve el impacto ambiental: Comunica claramente los beneficios económicos y sostenibles del uso eficiente del agua. 
Consejo clave: Involucra a los agricultores desde el diagnóstico hasta la implementación, asegurándote de que comprendan el valor de los sistemas instalados.  
Mensaje motivador: ¡Lidera el cambio hacia una agricultura más eficiente y sostenible! Con nuestro servicio, puedes optimizar el uso del agua y maximizar la productividad de tus cultivos.


