A Junta de Andalucia

Agencia de Marketing
Especializada en
urismo Rural y
Agroturismo

Descripcion

Breve

¢, Como mejorar la promocion del turismo rural y el agroturismo para atraer mas visitantes? Una agencia de marketing digital especializada ayuda a potenciar
estas experiencias mediante la creacion de contenido visual atractivo, gestion estratégica de redes sociales, camparfias publicitarias efectivas y optimizacion en
buscadores (SEO/SEM). Con un enfoque en sostenibilidad, cultura y actividades al aire libre, estas estrategias permiten captar la atencion de turistas nacionales
e internacionales, impulsando el crecimiento y la visibilidad de destinos rurales.
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Clientes principales: Operadores turisticos, alojamientos rurales, granjas y proveedores de experiencias de agroturismo en toda Andalucia.
Clientes secundarios: Entidades locales, asociaciones de turismo rural y pequenos negocios en comunidades rurales.

g Socios
Clave

Estrategias: Operadores turisticos
rurales, asociaciones de turismo y
entidades locales en Andalucia.

Tecnoldgicos: Proveedores de
software de marketing y plataformas
de analisis de tendencias.

Comunitarios: Redes de pequefios
negocios rurales y comunidades
locales interesadas en promover su
entorno.

Financieros: Subvenciones publicas
y programas de apoyo al desarrollo
del turismo rural.

Estructura

?g Actividades
Clave

- Disefio y ejecucion de campafias de marketing digital para
operadores de turismo rural y agroturismo.

- Gestion de contenido visual, redes sociales y estrategias
SEO/SEM.

- Promocidn de destinos rurales a través de andlisis de mercado y
segmentacion especifica.

- Capacitacion a pequefios negocios rurales en marketing digital y
promocién online.

Recursos
Clave

Equipo humano: Especialistas en marketing digital, disefiadores
graficos y estrategas de SEO/SEM con experiencia en turismo
rural. Herramientas tecnoldgicas: Software de analisis de
tendencias de mercado, plataformas de gestidén de redes sociales
y herramientas de segmentacién. Conocimiento sectorial:
Profunda comprension de las necesidades del turismo rural y las
tendencias de agroturismo. Red de socios: Colaboraciones con
operadores turisticos, plataformas de reservas y asociaciones de
turismo sostenible.

de Costes

Propuesta

de Valor
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Diferenciacion: Agencia de marketing
especializada en turismo rural y
agroturismo, con estrategias digitales
disefiadas para captar un publico
interesado en experiencias sostenibles
y auténticas.

Impacto: Incremento del flujo turistico
en areas rurales, generacion de
ingresos para comunidades locales y
promocion de un turismo diversificado
y sostenible.

Valor aiadido: Uso de herramientas
avanzadas de analisis de mercado y
segmentacion para maximizar el
impacto de las campafias
promocionales.

(%;J Relaciones

Modelo personalizado: Estrategias de marketing adaptadas a las
necesidades especificas de cada cliente, desde pequefios alojamientos
rurales hasta operadores turisticos.

con Clientes

Asistencia continua: Seguimiento constante de campafias, analisis de
resultados y optimizacion para asegurar el maximo rendimiento.

Fidelizacion: Ofrecimiento de paquetes promocionales recurrentes y
descuentos para clientes frecuentes.

@ Canales

Digitales: Redes sociales, campafias de SEO/SEM, sitio web oficial y
colaboracién con plataformas de turismo.

Colaborativos: Alianzas con operadores turisticos, asociaciones de
turismo rural y entidades locales.

Presenciales: Participacion en ferias de turismo, eventos
comunitarios y talleres para negocios rurales.

@ Fuente
de Ingresos

Iniciales: Creacién de infraestructura tecnolégica, desarrollo de materiales promocionales y contratacion
de especialistas en marketing.

Recurrentes: Salarios del equipo de marketing, gastos operativos y campafas digitales activas.
Variables: Costos asociados a personalizacién de estrategias para clientes especificos y participacion en
eventos turisticos.
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- Contratos personalizados con negocios rurales para camparas especificas.

- Suscripciones para servicios de gestion de redes sociales y marketing continuo.

- Talleres y capacitaciones en estrategias de marketing para operadores turisticos locales.
- Subvenciones y programas de apoyo al turismo rural y sostenible.

Consejos para
Emprender
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Conoce a tus clientes: Identifica las necesidades especificas de los operadores turisticos rurales y crea estrategias personalizadas que resalten sus fortalezas.

Aprovecha las plataformas digitales: Integra herramientas de analisis de tendencias y segmentacion para maximizar el alcance de las campafias.

Promueve la sostenibilidad: Resalta el valor de las experiencias rurales sostenibles y como estas contribuyen al desarrollo de las comunidades locales.

Fomenta las alianzas estratégicas: Trabaja con asociaciones de turismo rural y operadores para asegurar la visibilidad y éxito de tus servicios.

Diversifica tus servicios: Combina la gestion de redes sociales con talleres y capacitaciones en marketing digital para clientes rurales.

Consejo clave: Rodéate de expertos en marketing digital y turismo rural. Su experiencia te ayudara a disefiar campanas efectivas que posicionen a los destinos rurales como opciones atractivas para turistas nacionales e internacionales.
iEs tu momento! Si estas listo para impulsar el turismo rural y sostenible en Andalucia, esta agencia es la herramienta ideal para marcar la diferencia. jEl futuro del turismo esta en tus manos!




