A Junta de Andalucia

Plataforma Digital para
la Comercializacion de
Productos Reciclados

Descripcidén

Breve )

¢,Quieres promover el consumo de productos sostenibles? Esta plataforma digital conecta a fabricantes locales de productos reciclados con consumidores interesados
en opciones ecoldgicas. Ofrece un canal de ventas accesible para articulos como mobiliario, accesorios y productos decorativos elaborados con materiales reciclados.
Ademas, incluye un sistema de etiquetado de sostenibilidad que informa a los consumidores sobre los beneficios ambientales de sus compras. La plataforma fomenta
practicas sostenibles y apoya la economia local
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Clientes principales: Consumidores interesados en productos sostenibles y empresas que buscan articulos reciclados para uso interno o comercializacion.
Clientes secundarios: Fabricantes y emprendedores locales que producen articulos con materiales reciclados, ademas de organismos publicos interesados en
promover la sostenibilidad.
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Clave Clave de Valor con Clientes

- o - Desarrollo y mantenimiento de la plataforma if iacién: Plataf facili Modelo personalizado: Interfaz intuitiva que permite a los fabricantes
Estrategias: Asociaciones digital,asegurando su accesibilidad y fiabilidad. Diferenciacion: Plataforma que facilita personalizar la presentacion de sus productos y a los consumidores
empresariales y redes de

g: X . | nexion entre fabrican i ' { '
emprendedores enfocados en : Promocion de la plataforma mediante campanas ;ﬁguﬁﬂié)or:s tmeed?gnfeauaezgq‘o ue en et O ST S PR
P digitales y colaboraciones con socios estratégicos. q

productos reciclados. . Implementacién de un sistema de etiquetado de sostenibilidad, con un sistema de Asistencia continua: Soporte técnico para usuarios y actualizaciones
sostenibilidad para los productos vendidos eliquetano ambiental que resalia/los regulares de la plataforma.
Tecnoldgicos: Proveedores de " e : ' beneficios ecolbgicos de los
. . - Seguimiento y evaluacion del impacto de la plataforma idelizacion: i
herramientas para comercio g y p p productos. Fidelizacion: Programas de recompensas para consumidores

en la economia local y el consumo sostenible. recurrentes y planes premium que ofrecen beneficios adicionales.

electrénico y analisis de datos.
Impacto: Incremento en la

Comunitarios: Redes de comercializacion de productos
consumidores interesados en reciclados, fortalecimiento de la
sostenibilidad y colectivos locales. — Recursos economia local y promocién de Canales
_ _ . _ . Clave practicas de consumo sostenible. \ 2
Financieros: Subvenciones publicas
y programas de apoyo a la economia Valor afadido: Aumenta la visibilidad
circular y digitalizacion. Equipo humano: Desarrolladores de software, especialistas en de los fabricantes locales, fomenta Digitales: Pagina web y aplicacion movil para la plataforma, redes
economia circular y personal de soporte técnico. decisiones de compra informadas y sociales y camparfias de email marketing.

Infraestructura tecnolégica: Servidores para la plataforma,
herramientas de analisis de datos y sistemas de etiquetado
ambiental.

Conocimiento sectorial: Experiencia en comercio electrénico,
economia circular y disefio de sistemas de etiquetado sostenible.
Red de socios: Alianzas con asociaciones empresariales,
fabricantes locales y organismos publicos de sostenibilidad.

Colaborativos: Alianzas con asociaciones empresariales, organismos
de economia circular y camaras de comercio.

Presenciales: Participacion en ferias de sostenibilidad, eventos de
economia circular y actividades comunitarias.

contribuye a la reduccion de residuos.

Estructura @ Fuente
de Costes ) de Ingresos )

Iniciales: Desarrollo de la plataforma digital, disefio del sistema de etiquetado y adquisicion de infraestructura - Tarifas de suscripcion para fabricantes que desean utilizar la plataforma.

tecnologica. _ o _ o - Comision por ventas realizadas a través de la plataforma.

Recurrentes: Mantenimiento de la plataforma, costos de marketing y soporte técnico. - Publicidad dentro de la plataforma para productos destacados o promociones especiales.

Vla??cbleS: Gastos relacionados con promociones y actividades para incrementar la adopcion de la - Subvenciones publicas y apoyo de programas de sostenibilidad para iniciativas de economia circular.
_ plataforma. \

Consejos para
Emprender

Conoce a tu audiencia: Investiga las preferencias de los consumidores interesados en productos reciclados para ofrecer una experiencia personalizada y atractiva.

Crea alianzas estratégicas: Colabora con asociaciones empresariales y organismos de economia circular para aumentar la visibilidad de la plataforma.

Promueve la sostenibilidad: Resalta como la compra de productos reciclados contribuye al cuidado del medio ambiente y apoya a la economia local.

Diversifica los ingresos: Integra modelos de suscripcion, comisiones por ventas y servicios publicitarios dentro de la plataforma para asegurar la rentabilidad.

Mide el impacto: Evalla la cantidad de productos vendidos, la reduccion de residuos y el impacto econdmico en los fabricantes locales.

Consejo clave: Rodéate de expertos en economia circular y comercio electronico para garantizar que la plataforma sea eficiente, atractiva y alineada con las necesidades del mercado.



