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Clientes principales: Consumidores nacionales e internacionales interesados ​​en productos orgánicos y de alta calidad. 
Clientes secundarios: Restaurantes, distribuidores gourmet y tiendas especializadas en productos sostenibles. 

¿Cómo transformar la producción tradicional de aceite de oliva en una práctica más sostenible y premium? Esta finca agrícola está diseñada para producir aceite de
oliva orgánico virgen extra de alta calidad, utilizando prácticas agrícolas regenerativas y sostenibles. Con certificación ecológica, el proyecto apunta tanto al mercado
local como al internacional, aprovechando la creciente demanda de productos orgánicos. Diseñada para toda Andalucía, gracias a su tradición olivarera y reputación en
el mercado global.

Estrategias: Asociaciones de
olivareros, distribuidores gourmet y
operadores turísticos interesados ​​en
experiencias sostenibles. 

Tecnológicos: Proveedores de
sistemas de riego eficiente y
tecnologías agrícolas regenerativas. 

Comunitarios: Redes de agricultores
y colectivos locales interesados ​​en
promover la agricultura sostenible. 

Financieros: Subvenciones públicas
y programas de apoyo al desarrollo
rural sostenible. 

Equipo humano: Agricultores especializados en prácticas
regenerativas, personal técnico para certificaciones y expertos
en marketing internacional. 
Infraestructura: Instalaciones para procesamiento y envasado
de aceite, sistemas de riego eficiente y áreas para experiencias
turísticas. 
Conocimiento sectorial: Experiencia en técnicas de agricultura
sostenible y posicionamiento de productos premium en
mercados internacionales. 

- Producción y certificación de aceite de oliva orgánico utilizando
prácticas regenerativas. 
- Promoción y comercialización del producto en mercados locales
e internacionales. 
- Desarrollo de experiencias turísticas en la finca, como catas,
talleres y recorridos educativos. 
- Seguimiento y mejora continua de las prácticas agrícolas para
garantizar la sostenibilidad y calidad del producto. 

Diferenciación: Producción de aceite de
oliva virgen extra premium con
certificación ecológica, utilizando
prácticas sostenibles y regenerativas que
garantizan un producto de alta calidad y
respeto por el medio ambiente. 

Impacto: Incremento del valor añadido
del aceite de oliva cordobés, promoción
de prácticas sostenibles en el sector
agrícola y generación de empleo local. 

Valor añadido: Certificación ecológica
que respalda la sostenibilidad del
producto y su posicionamiento en el
segmento premium. 

Digitales: Tienda online, redes sociales y plataformas de comercio
electrónico especializadas en productos orgánicos. 
Colaborativos: Alianzas con distribuidores gourmet, tiendas
especializadas y operadores turísticos para visitas a la finca. 
Presenciales: Participación en ferias de alimentación y
sostenibilidad, eventos gastronómicos y puntos de venta locales. 

Modelo personalizado: Experiencias de compra únicas, como lotes
exclusivos y personalización de etiquetas para regalos o eventos. 

Asistencia continua: Comunicación activa con los clientes mediante
boletines informativos, recetas y consejos sobre el uso del aceite. 

Fidelización: Programas de suscripción que ofrecen descuentos,
acceso a productos exclusivos y experiencias en la finca. 

Iniciales: Adquisición de tierras, implementación de infraestructura agrícola y certificación ecológica. 
Recurrentes: Mantenimiento de los olivares, procesamiento y envasado de aceite, y promoción del producto. 
Variables: Costos relacionados con la personalización de productos y las actividades turísticas en la finca. 

Certifica tu producto: Obtén certificaciones ecológicas y de calidad que respalden la sostenibilidad y el valor premium del aceite. 
Diversifica tus ingresos: Combina la producción de aceite con experiencias turísticas y venta de productos derivados del olivar, como cosméticos. 
Aprovecha la tendencia orgánica: Posiciona tu producto en mercados internacionales que valoran la sostenibilidad y la calidad. 
Colabora con la comunidad local: Trabaja con otros productores y asociaciones agrícolas para promover prácticas sostenibles y fortalecer la identidad regional. 
Promociona tu historia: Destaca el compromiso con la sostenibilidad y las técnicas regenerativas para conectar emocionalmente con los consumidores. 
Consejo clave: Rodéate de expertos en agricultura regenerativa, marketing internacional y certificaciones ecológicas. Su conocimiento será esencial para posicionar su producto en el
mercado premium. 

- Venta directa de aceite de oliva orgánico a través de canales online y puntos de venta especializados. 
- Contratos con distribuidores internacionales para posicionar el producto en mercados premium. 
- Ingresos adicionales por experiencias turísticas en la finca, como catas y talleres de sostenibilidad. 
- Subvenciones públicas y programas de apoyo al desarrollo agrícola sostenible. 


