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Clientes principales: Agricultores y exportadores interesados en mejorar sus conocimientos y capacidades en comercio internacional. 
Clientes secundarios: Cooperativas agrícolas, asociaciones de productores y organismos públicos que buscan fortalecer el sector agrícola.

¿Cómo fortalecer las capacidades exportadoras de los agricultores andaluces? Este centro de formación, ofrece cursos especializados en comercio agrícola internacional.
Los programas incluyen prácticas de exportación, normativas internacionales, criterios de sostenibilidad y optimización de cadenas de suministro, permitiendo a los
agricultores y exportadores ampliar sus mercados y profesionalizar sus operaciones.

Estrategias: Cooperativas agrícolas,
asociaciones de exportadores y
organismos públicos de desarrollo rural. 

Educativos: Universidades y centros de
investigación en comercio y
sostenibilidad. 

Comunitarios: Redes de agricultores y
productores interesados en mejorar sus
capacidades. 

Financieros: Fondos europeos y
programas gubernamentales de apoyo a
la formación y exportación. 

Equipo humano: Formadores expertos en comercio
internacional, normativas agrícolas y sostenibilidad.
Infraestructura: Aulas de formación, simuladores de
comercio y plataformas digitales para capacitación en línea.
Conocimiento sectorial: Experiencia en exportación agrícola
y tendencias internacionales.
Red de socios: Cooperativas agrícolas, asociaciones de
exportadores y organismos gubernamentales. 

- Diseño e impartición de cursos sobre comercio
internacional, normativas y sostenibilidad.
- Organización de talleres prácticos y simulaciones para
reforzar los aprendizajes.
- Promoción del centro mediante campañas digitales y
eventos en el sector agrícola.
- Seguimiento de los resultados de los participantes para
garantizar la aplicación efectiva de los conocimientos adquiridos. 

Diferenciación: Formación práctica y
especializada que combina talleres
basados en casos reales, simulaciones y
un enfoque integral en sostenibilidad. 

Impacto: Mejora en la profesionalización
del sector agrícola, incremento en la
eficiencia y sostenibilidad de las
exportaciones, y acceso a nuevos
mercados internacionales. 

Valor agregado: Preparación de los
participantes para adaptarse a las
normativas internacionales y las
demandas del mercado global.

Digitales: Plataforma en línea para la inscripción y promoción de
cursos, redes sociales y correo electrónico para difusión.
Colaborativos: Alianzas con cooperativas agrícolas, asociaciones de
exportadores y organismos públicos de desarrollo rural.
Presenciales: Eventos y ferias agrícolas para captar interesados y
promover los programas de formación.

Modelo personalizado: Cursos adaptados a las necesidades
específicas de los agricultores y exportadores según sus mercados
objetivo. 

Asistencia continua: Acceso a asesoramiento técnico y apoyo en la
implementación de aprendizajes en sus operaciones. 

Fidelización: Ofrecimiento de programas avanzados y acceso exclusivo
a actualizaciones en normativas y tendencias internacionales. 

Iniciales: Desarrollo de programas formativos, adquisición de simuladores y herramientas digitales,
y promoción inicial.
Recurrentes: Costos de operación, mantenimiento de la infraestructura y salarios del personal.
Variables: Gastos asociados a la personalización de los cursos y la organización de eventos de formación.

- Tarifas por cursos y programas de capacitación.
- Contratos con cooperativas y asociaciones para la formación de sus miembros.
- Subvenciones públicas y fondos europeos para el desarrollo agrícola y la sostenibilidad.
- Ingresos adicionales por consultoría especializada y servicios de mentoría. 

Adapta los cursos al mercado: Diseña programas específicos según las demandas y normativas de los mercados objetivo.
Promueve la sostenibilidad: Incorpora módulos enfocados en la sostenibilidad para alinear las operaciones agrícolas con las tendencias globales.
Establece alianzas estratégicas: Colabora con cooperativas, asociaciones y organismos internacionales para ampliar el alcance del centro.
Innova en la metodología: Combina simulaciones, talleres prácticos y formación en línea para ofrecer una experiencia integral.
Mide el impacto: Evalúa cómo la formación contribuye al incremento de las exportaciones y a la mejora en la competitividad de los participantes.
Consejo clave: Rodéate de expertos en comercio internacional y sostenibilidad agrícola para garantizar que los programas sean efectivos y relevantes para los exportadores.
¡Es tu momento! Si estás listo para transformar el comercio agrícola en Andalucía, este centro de formación es la herramienta perfecta para marcar la diferencia. ¡El futuro de la exportación agrícola comienza aquí!


