’ Descripcion
A Junta de Andalucia Breve )

¢, Como conectar a los productores agricolas con compradores internacionales? Esta plataforma de comercio electrénico, disefiada para toda Andalucia, permite a los
agricultores vender productos agricolas premium directamente a minoristas y consumidores finales. Con un enfoque en productos sostenibles, certificados y de origen
responsable, la plataforma fortalece el acceso a mercados internacionales y aumenta el valor de los productos locales.

Plataforma de
Comercio Electronico
para Productos
Agricolas Premium
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Segmentos de
4 Clientes \

Clientes principales: Agricultores y cooperativas agricolas que producen productos premium y sostenibles.

en Andalucia

Clientes secundarios: Minoristas internacionales, distribuidores y consumidores finales interesados en productos agricolas de calidad certificada.
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Clave

Estrategias: Asociaciones de
agricultores, cooperativas y organismos
de promocién del comercio internacional.

Tecnolégicos: Proveedores de servicios
digitales y desarrolladores de software.

Comunitarios: Redes de agricultores y
actores locales interesados en la
exportacion directa.

Financieros: Fondos europeos y
programas gubernamentales para la
digitalizacion y sostenibilidad.

22 Actividades
Clave

- Disefio, desarrollo e implementacién de la plataforma de
comercio electronico.

- Promocién de la plataforma mediante campafas digitales y
eventos internacionales.

- Capacitacion a los productores agricolas en el uso de la
plataforma y estrategias de marketing digital.

- Monitoreo y mejora continua de las funcionalidades de la
plataforma para maximizar el impacto.

Recursos
Clave

Equipo humano: Desarrolladores de software, especialistas en
marketing digital y consultores en comercio internacional.
Infraestructura tecnolégica: Plataforma de comercio electrénico
robusta, con herramientas de andlisis y gestion de datos.
Conocimiento sectorial: Experiencia en comercio internacional,
sostenibilidad y produccion agricola.

Red de socios: Asociaciones de agricultores, cooperativas y
organismos internacionales de certificacion.

Estructura
de Costes
Iniciales: Desarrollo de la plataforma, disefio de interfaces y promocion inicial.
Recurrentes: Costos de mantenimiento, actualizacion tecnolégica y soporte técnico.
Variables: Gastos relacionados con la promocion en mercados internacionales y la integracion de
herramientas avanzadas.

@ Fuente
de Ingresos

- Comisiones por transacciones realizadas a través de la plataforma.
- Suscripciones premium para productores interesados en herramientas avanzadas de promocién y andlisis de mercado.
- Subvenciones publicas y programas de apoyo a la digitalizacion del sector agricola.
- Ingresos adicionales por servicios de consultoria en marketing y certificacion.
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Consejos para
Emprender

ﬂ? Propuesta
de Valor

Diferenciacién: Comercio directo que
destaca productos agricolas premium y
certificados, apoyado por herramientas
de marketing digital y andlisis de datos
para maximizar el alcance internacional.

Impacto: Incremento en las ventas de
productos agricolas, acceso a mercados
internacionales mas amplios y
fortalecimiento de la marca de Andalucia
como origen de productos de calidad.

Valor anadido: Conexién directa entre
productores y compradores, reduciendo
intermediarios y aumentando el valor
percibido de los productos.

@ Relaciones
con Clientes

Modelo personalizado: Experiencias de usuario adaptadas a las
necesidades de agricultores y compradores, con herramientas para
destacar productos especificos.

Asistencia continua: Soporte técnico y asesoramiento para
agricultores en la gestion de sus ventas en linea.

Fidelizacion: Acceso exclusivo a herramientas avanzadas de
marketing digital y analisis de mercado para usuarios recurrentes.
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Digitales: Plataforma de comercio electrénico, redes sociales,
campafias de email marketing y anuncios en mercados internacionales.
Colaborativos: Alianzas con asociaciones de productores,
cooperativas agricolas y organismos de certificacion.

Presenciales: Participacion en ferias internacionales de productos
agricolas y eventos comerciales para promocionar la plataforma.
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Enfécate en la calidad: Destaca los atributos premium y sostenibles de los productos agricolas para captar mercados nicho de alto valor.

Crea confianza en los mercados: Incluye certificaciones y trazabilidad para garantizar la autenticidad y el origen responsable de los productos.

Capacita a los productores: Ayuda a los agricultores a comprender las dinamicas del comercio electronico ya aprovechar al maximo la plataforma.

Promueve la sostenibilidad: Resalta el compromiso con el medio ambiente como clave diferenciadora en los mercados internacionales.

Aprovecha el analisis de datos: Utiliza herramientas para identificar tendencias de consumo y optimizar la comercializacion de productos.

Consejo clave: Rodéate de expertos en comercio electronico y comercio internacional para garantizar que la plataforma sea eficiente, accesible y competitiva.
iEs tu momento! Si estas listo para llevar los productos agricolas andaluces a nuevos mercados, esta plataforma es la herramienta ideal para marcar la diferencia. jEl futuro del comercio agricola comienza aqui!



