A Junta de Andalucia

Plataforma de |A para
la Gestion Sostenible
de Agroecologia

Descripcidén

Breve

¢ Te imaginas gestionar practicas de agroecologia con la ayuda de inteligencia artificial? Esta innovadora plataforma permite a los agricultores optimizar el
uso de recursos, monitorear el estado del suelo y recibir recomendaciones personalizadas sobre rotacion de cultivos y reduccion de insumos gquimicos.
Disenada con una interfaz intuitiva y basada en datos locales, la solucion ofrece analisis predictivos y visualizacion en tiempo real, promoviendo una
agricultura mas eficiente y sostenible.

Segmentos de
Q Clientes

Clientes principales: Agricultores y compairiias agricolas interesados en implementar practicas sostenibles y mejorar la eficiencia de sus cultivos.
Clientes secundarios: Organizaciones gubernamentales y asociaciones agricolas interesadas en soluciones tecnoldgicas para la gestion de recursos.
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Estrategias: Asociaciones agricolas
y universidades que respalden la

implementacion de la tecnologia en el

sector agricola.

Tecnoldgicos: Proveedores de
soluciones de IA y software para la
gestion de datos agricolas.

Comunitarios: Organismos
gubernamentales que promuevan la
sostenibilidad en la agricultura.

Financieros: Instituciones publicas y
privadas que apoyen la innovacion
tecnolégica y sostenible.

Estructura

de Costes

E Socios
Clave

?g Actividades
Clave

- Creacion y mantenimiento de la plataforma con algoritmos
de IA adaptados a las necesidades locales.

- Campanfas digitales y eventos presenciales para captar
usuarios y educar sobre los beneficios de la tecnologia.

- Coordinacion de actualizaciones, atencion al cliente y
andlisis continuo para mejorar la experiencia del usuario.

- Formacion: Organizacion de talleres para capacitar a
agricultores y cooperativas en el uso de la plataforma.

Recursos
Clave

Equipo humano: Especialistas en inteligencia artificial, desarrollo
de software y agroecologia, ademas de personal de soporte
técnico. Infraestructura tecnoldgica: Servidores seguros para
almacenamiento de datos, algoritmos de IA personalizados y
herramientas de analisis predictivo. Alianzas estratégicas:
Instituciones académicas, asociaciones agricolas y proveedores
de tecnologia para la agricultura sostenible.

Iniciales: Desarrollo de la plataforma, adquisicion de infraestructura tecnoldgica y creacion de camparas de promocion

iniciales.

Recurrentes: Sueldos del personal, mantenimiento de la plataforma y gastos en marketing.
Variables: Costos asociados a la personalizacion de la plataforma y la incorporacion de nuevas funcionalidades.
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Consejos para
Emprender

\

@ Fuente
de Ingresos

Q Propuesta |%—>’_| Relaciones
de Valor con Clientes

Modelo personalizado: Soluciones adaptadas a las caracteristicas de

Diferenciacion: Plataforma basada cada explotacion agricola y las necesidades especificas de los usuarios.
en inteligencia artificial que ofrece

recomendaciones personalizadas Asistencia continua: Soporte técnico, actualizaciones periodicas y
para practicas agroecologicas formacion para asegurar el uso 6ptimo de la plataforma.

sostenibles, utilizando datos locales

y en tiempo real Fidelizacion: Programas de beneficios para usuarios recurrentes,

acceso exclusivo a nuevas funcionalidades y descuentos en
renovaciones de suscripcién posterior a un afio.

@ Canales

Impacto: Reduccion del uso de
insumos quimicos, optimizacion de
recursos hidricos y mejora de la
sostenibilidad en la produccion
agricola.

Valor afadido: Proporciona
analisis predictivos y soluciones

practicas adaptadas a las Digitales: Plataforma en linea con acceso a herramientas de analisis,

condiciones especificas de cada camparfias en redes sociales y email marketing.
explotacion agricola.
la tecnologia.

Presenciales: Participacion en ferias agricolas, talleres y jornadas
técnicas para demostrar el valor de la plataforma a los agricultores.

Colaborativos: Alianzas con asociaciones agricolas, universidades y
centros de investigacion en agroecologia para promover la adopcién de

- Acceso a la plataforma mediante subscripcién mensual o anual segun el nivel de funcionalidades.

- Asesoria personalizada para la implementacion de la plataforma y analisis avanzados de acuerdo con las necesidades
especificas de la compafiia.

- Marketplace dentro de la plataforma donde terceros (proveedores de semillas organicas, biofertilizantes,tecnologia loT,
drones, etc.) puedan vender productos y servicios relacionados con la agroecologia.
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Conoce las necesidades del agricultor: Realiza un andlisis detallado de los retos y objetivos del sector agricola para disefiar soluciones que se adapten a sus realidades.
Apuesta por la sostenibilidad: Destaca los beneficios ambientales y econémicos que aporta la plataforma a través de practicas agroecoldgicas responsables.

Crea alianzas estratégicas: Colabora con asociaciones agricolas, universidades y organismos publicos para fomentar la adopcion de la tecnologia.

Promueve la educacion: Ofrece formacion y talleres practicos para que los usuarios comprendan y aprovechen las funcionalidades de la plataforma.

Planifica la expansién: Disefia un modelo escalable que permita replicar la plataforma en otras regiones agricolas y adaptarla a diferentes tipos de cultivos.

Consejo clave: Rodéate de un equipo multidisciplinario que combine experiencia en tecnologia y conocimiento agricola para garantizar el éxito y la relevancia de la plataforma.
Mensaje motivador: El futuro agricola esta en tus manos jeste es el momento de liderar el cambio y crear procesos mas sostenibles para el mundo!




