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¢, Quieres liderar el desarrollo de energia edlica para proyectos costeros? Este servicio de consultoria integral ofrece analisis de viabilidad, estudios de impacto ambiental,
planificacion estratégica y soporte técnico para la instalacién y operacion de proyectos costeros con energia edlica. Aprovechando el entorno ideal de para la generacion de
energia edlica, la consultoria ayuda a empresas e inversores a reducir riesgos y maximizar el éxito de sus proyectos, contribuyendo al desarrollo sostenible y a la transicion
energética de la region

Consultoria en _ y

Eﬂergia Ef)llCa { Segmentos de
para Proyectos Y Clientes 3

COSte oS Clientes principales: Empresas del sector energético interesadas en desarrollar proyectos de energia edlica en la costa.
Clientes secundarios: Gobiernos locales, organismos publicos y fondos de inversion enfocados en proyectos de sostenibilidad energética.

g Socios ?g Actividades Q Propuesta |%—>,_| Relaciones
Clave Clave de Valor con Clientes

Andlisis técnico: Evaluacion de las condiciones maritimas y

Modelo personalizado: Asesoramiento adaptado a las necesidades

Estrategias: Asociaciones empresariales climéticas para identificar ubicaciones 6ptimas para parques Diferenciacion: Servicio de consultoria g - o T o
y organismos publicos que promuevan edlicos. integral que combina andlisis técnico, especificas de cada proyecto, incluyendo analisis técnico y estratégico.
royectos de energias limpias. i i . izacio ' ' estudios de impacto ambiental . . . P
proy g P Estudios de impacto: Realizacion de estudios ambientales para . P ay Asistencia continua: Soporte técnico durante todas las etapas del
- garantizar |a sostenibilidad de los proyectos. tecnologias avanzadas de simulacion royecto, desde el disefio inicial hasta la operacién
Tecnologia: Proveedores de software y Planificacion estratégica: Desarrollo de planes de para proyectos de energia edlica marina. ey J P :
herramientas de simulacion y monitoreo implementacion y gestién de riesgos adaptados a cada cliente T2 - S
ambiental. Promocién: Campafias digitales y eventos presenciales para Impactos: Fomenta la sostenibilidad Fldellz'aqlon. Ofrecimiento de actualizaciones sobre avances
. O ) Ati tecnoldgicos y normativos, y programas de asesoramiento continuo para

) - o captar clientes y posicionar la consultoria como referente en energética, acelera el desarrollo de clientes recurrentes
Educativos: Universidades e institutos energia edlica. proyectos de energia edlica marina 'y :
especializados en energias renovables y genera empleo especializado en la
sostenibilidad. region.

Financieros: Programas de apoyo a la Recursos Valor agregado: Proporciona soporte
transicion energética y fondos de cl técnico y estratégico adaptado a las
inversion en sostenibilidad. ave necesidades de cada cliente,
minimizando riesgos y garantizando el
éxito de los proyectos.

@ Canales

Equipo humano: Especialistas en energias renovables, ingenieros Digitales: Pagina web informativa con estudios de casos y servicios
ambientales y expertos en simulacion y analisis técnico. _ ofrecidos, camparfias en redes sociales y marketing digital dirigido a
Infraestructura tecnol6gica: Software avanzado de simulacion y empresas del sector energético.

analisis predictivo, herramientas para estudios de impacto ambiental Colaborativos: Alianzas con asociaciones empresariales, organismos

y sistemas de monitoreo. o ’ publicos y universidades especializadas en energias renovables.
Alianzas estratégicas: Asociaciones de energia renovable, Presenciales: Participacion en ferias de energia, conferencias y eventos
universidades y organismos gubernamentales. relacionados con energias limpias para captar clientes e inversores.

Financiamiento: Subvenciones publicas y programas de apoyo a
proyectos sostenibles.

Estructura @ Fuente

de Costes ) de Ingresos )
- Consultoria de proyectos personalizados de andlisis de viabilidad, estudios de impacto ambiental y

planificacion estratégica.

- Capacitacion técnica

- Soporte durante la implementacion y monitoreo post-instalacion.

Ingresos complementarios: Colaboraciones con organismos publicos y privados para proyectos de
\_ ) \investigacic')n y desarrollo en energia edlica. j

Iniciales: Contratacién de personal especializado, adquisicion de software y herramientas tecnolégicas, y
promocion inicial.

Recurrentes: Sueldos del personal, mantenimiento de equipos tecnolégicos y campafias de marketing continuo.
Variables: Costos asociados a la personalizacion de servicios segun las necesidades de cada proyecto.

Consejos para
Emprender

Conoce el mercado: Analiza las necesidades especificas de las empresas interesadas en desarrollar proyectos de energia edlica marina y adapta los servicios a sus demandas. Apuesta por la sostenibilidad: Destaca los beneficios
ambientales y econémicos de la energia edlica marina en todas tus estrategias de promocion. Crea alianzas estratégicas: Colabora con asociaciones empresariales, universidades y organismos publicos para fortalecer la red de clientes y
socios. Educa a tus clientes: Ofrece talleres y capacitaciones para empresas e inversores sobre los beneficios y procesos de la energia eélica marina. Planifica la expansién: Disefia un modelo escalable que permita ofrecer los servicios
en otras regiones costeras con potencial para la energia edlica. Consejo clave: Rodéate de un equipo con experiencia en energias renovables y planificacion estratégica para garantizar la calidad y éxito de los proyectos. Mensaje
motivador: Si estas preparado para ser el motor del desarrollo de la energia edlica marina y liderar el cambio desde la costa Andaluza, jeste es tu momento de transformar el futuro energético y construir un mundo mas limpio y sostenible!




