A Junta de Andalucia

Consultoria en
Marketing Digital para
el Sector Agricola

Descripcion

Breve

¢, Quieres conectar a los agricultores con el mercado digital? Esta consultoria ayuda a productores agricolas a mejorar su presencia en linea y a promocionar sus productos
a través de estrategias de marketing digital efectivas. Con un equipo joven y dinamico, especializado en redes sociales, contenido visual y plataformas de e-commerce, este

servicio empodera a los agricultores para maximizar su alcance, captar nuevos mercados y mejorar su competitividad.
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Segmentos de

Clientes
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Clientes principales: Productores agricolas, cooperativas y pequefios empresarios del sector agricola interesados en mejorar su presencia digital.
Clientes secundarios: Empresas de distribucion y comercializacion de productos agricolas que deseen reforzar su estrategia digital.
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g Socios
Clave

Estrategias: Asociaciones agricolas y
cooperativas que respalden la adopcién
de soluciones digitales entre sus
miembros.

Tecnologia: Proveedores de software de
marketing digital y herramientas de
analisis de datos.

Comunitarios: Organismos
gubernamentales interesados en
fomentar la digitalizacién en sectores
rurales.

Financieros: Instituciones publicas y
privadas que respalden proyectos de
innovacion digital en el sector agricola.

?g Actividades
Clave

Diseio de estrategias: Creacion de planes personalizados de
marketing digital adaptados a las necesidades de cada cliente.
Gestion operativa: Implementacién de campafas en redes
sociales, plataformas de e-commerce y publicidad digital.
Formacioén: Talleres y capacitaciones para agricultores y jévenes
emprendedores en el uso de herramientas digitales.

Promocién: Camparias digitales y eventos presenciales para
captar clientes y educar sobre la importancia de la digitalizacion.

Recursos
Clave

Propuesta

de Valor
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Diferenciacidén: Servicio especializado
en marketing digital para el sector
agricola, ofreciendo soluciones
adaptadas que combinan estrategias de
redes sociales, contenido visual y
plataformas de e-commerce.

Impacto: Mejora de la competitividad de
los productos agricolas de Andalucia,
aumento de ventas directas y generacion
de empleo juvenil en el &mbito digital.

Valor afadido: Ayuda a los productores
agricolas a conectar directamente con los
consumidores finales, optimizando sus
canales de venta y posicionamiento.

Relaciones

con Clientes
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Modelo personalizado: Estrategias digitales adaptadas a las
necesidades especificas de cada productor agricola o cooperativa.

Asistencia continua: Soporte técnico en la implementacién y gestion
de las campafas digitales, y analisis de resultados para optimizar
estrategias.

Fidelizacién: Programas de suscripcién mensual para gestion

continua de redes sociales y campafias publicitarias, con descuentos
para clientes recurrentes.

Canales
@V

Equipo humano: Especialistas en marketing digital, disefio grafico y
analisis de datos, ademas de personal técnico para soporte continuo.
Infraestructura tecnolégica: Software de marketing digital,
herramientas de analisis de mercado y plataformas para la creacion
de contenido visual.

Alianzas estratégicas: Asociaciones agricolas, cooperativas y
organismos publicos que promuevan la digitalizacion del sector.
Financiamiento: Inversion inicial en tecnologia y herramientas
digitales, y posibles subvenciones para digitalizacion en

sectores rurales.

Digitales: Pagina web con detalles de los servicios, ejemplos de
casos de éxito y contacto directo; campafas en redes sociales
dirigidas a agricultores y cooperativas.

Colaborativos: Alianzas con asociaciones agricolas, cooperativas y
camaras de comercio locales para promocionar los servicios.
Presenciales: Talleres educativos y reuniones con agricultores para
presentar las ventajas del marketing digital en su sector.

Estructura Fuente

de Costes de Ingresos )
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Consultorias: Disefio e implementacion de estrategias de marketing digital para productores agricolas. Servicios
adicionales: Creacion de contenido visual, campafias de publicidad digital y optimizacion de plataformas de e-
Recurrentes: Sueldos del equipo, mantenimiento de herramientas digitales y marketing continuo. commerce. Ingresos complementarios: Talleres y capacitaciones en marketing digital para agricultores y jovenes
Variables: Costos asociados a la personalizacion de servicios y a la incorporacion de nuevas tecnologias. emprendedores.
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Iniciales: Adquisicién de software y herramientas de marketing digital, formacién del equipo y campafas
iniciales de promocion.

Consejos para
Emprender

Conoce el sector agricola: Investiga las necesidades especificas de los productores agricolas para disefar soluciones digitales que respondan a sus retos. Promueve la digitalizacion: Destaca como el marketing digital
puede mejorar la visibilidad y competitividad de los productos agricolas. Crea alianzas estratégicas: Colabora con asociaciones agricolas y cooperativas para maximizar el alcance de los servicios. Fomenta la educacion:
Ofrece talleres y capacitaciones que empoderen a los agricultores y jévenes emprendedores para usar herramientas digitales. Planifica la expansién: Disefia un modelo escalable que permita adaptar los servicios a
diferentes regiones y sectores agricolas. Consejo clave: Rodéate de un equipo dinamico y capacitado en marketing digital y disefio visual para garantizar la calidad y éxito de las estrategias. Mensaje motivador: Si estas
listo para transformar la manera en que los agricultores de Andalucia conectan con el mercado digital, jeste es el momento de liderar la revolucion del marketing en el sector agricola!




