A Junta de Andalucia

Granja de Frutas Rojas
con Certificacion
Ecoldgica.

Descripcidén

Breve

¢ Te imaginas disfrutar de frutas rojas saludables y sostenibles? Esta finca utiliza practicas agroecoldgicas para cultivar fresas, arandanos y frambuesas
con certificacion ecoldgica. Ademas de ofrecer productos de alta calidad para mercados locales e internacionales, la granja abre sus puertas al publico
para promover la agricultura ecolégica mediante visitas guiadas que conciencian sobre la sostenibilidad y el consumo responsable

Segmentos de
7Q Clientes

Clientes principales: Consumidores de productos ecoldgicos en mercados locales e internacionales, distribuidores especializados en alimentos organicos y

supermercados premium.

Clientes secundarios: Restaurantes y hoteles que buscan incorporar productos ecoldgicos en su oferta gastronémica.

\

?g Actividades
Clave

- Produccion agricola: Cultivo de fresas, arandanos y frambuesas

E Socios
Clave

Estlja_\teglas: OrganISmps bajo métodos ecoldgicos y sostenibles.

certificadores, cooperativas - Promocién: Campaiias digitales y presenciales para posicionar
agricolas y distribuidores que las frutas rojas ecolégicas en el mercado.

respalden la comercializacion de - Gestion operativa: Supervision del cultivo, control de calidad y
productos ecoldgicos. logistica para la distribucion.

- Educacién: Organizacion de visitas guiadas y talleres para
promover la sostenibilidad y concienciar sobre el impacto positivo

Tecnoldégicos: Proveedores de : L
de la agricultura ecolégica.

herramientas y tecnologias

agricola.

Comunitarios: Asociaciones que

promuevan la sostenibilidad y la Recursos
economia rural. Clave

FJnt_mmeros_.. Instituciones Equipo humano: Agricultores especializados en técnicas
publicas y pflva'ldas que ofrezcan agroecoldgicas, personal de ventas y guias para visitas educativas.
apoyo economico para proyectos Infraestructura agricola: Sistemas de cultivo ecolégico, herramientas
agroecoldgicos. de recoleccion y espacios para actividades educativas.
Alianzas estratégicas: Cooperativas agricolas, distribuidores de
productos ecoldgicos y organismos certificadores.
Financiamiento: Inversion inicial en certificacion ecolégica,
infraestructuras agricolas y promocién, con posibilidad de
subvenciones para proyectos sostenibles.

Estructura

Iniciales: Inversion en certificacion ecolégica, alquiler del inmueble, infraestructuras agricolas y marketing inicial.
Recurrentes: Sueldos del personal, mantenimiento de infraestructuras y costos de recoleccion y distribucion.
Variables: Costos asociados a la diversificacion de productos y expansion de mercados.

Consejos para
Emprender

de Costes )

Q Propuesta |%—>’_| Relaciones
de Valor con Clientes

Modelo personalizado: Establece contratos para el suministro regular
de frutas frescas y cestas personalizadas de productos ecoldgicos.

Diferenciacion: Produccion de frutas rojas
de alta calidad, cultivadas bajo métodos
ecoldgicos con certificacién, que responden
a la creciente demanda de alimentos
saludables y sostenibles.

Asistencia continua: Comunicacion directa con clientes para informar
sobre la temporada de cultivos, técnicas de produccion y beneficios de
los productos ecoldgicos.

Impacto: Contribucién a la sostenibilidad
ambiental mediante practicas de cultivo
responsables, creacion de empleo en zonas
rurales y generacion de valor agregado

Fidelizacion: Programas de recurrencia que incluyen descuentos,
acceso a productos exclusivos y participacion en talleres y visitas
guiadas.

@ Canales

Digitales: Plataforma de e-commerce para la venta directa de frutas rojas
y campafias en redes sociales.

Colaborativos: Alianzas con supermercados, distribuidores y cooperativas
agricolas para la comercializacion de los productos.

Presenciales: Local comercial, venta en mercados locales, participacion
en ferias de productos ecoldgicos Y visitas guiadas en la finca.

Valor afiadido: Ofrece un producto
ecoldgico y saludable, promoviendo el
cuidado del medio ambiente y garantizando
una trazabilidad completa.

Fuente
@ de Ingresos N\

- Comercializacion de frutas rojas en mercados locales e internacionales, tanto frescas como congeladas.

- Visitas guiadas y talleres sobre agricultura ecolégica, dirigidos a colegios, turistas y familias.

- Venta de productos derivados, como mermeladas y jugos organicos, y colaboraciones con marcas que promuevan la
sostenibilidad.

\ J

\

Aprovecha el mercado ecolégico: Investiga las tendencias en productos organicos y enfocate en ofrecer frutas rojas de alta calidad con certificacion.

Fomenta la sostenibilidad: Integra practicas agroecolégicas que reduzcan el impacto ambiental y promuevan un uso eficiente de recursos.

Crea alianzas estratégicas: Colabora con distribuidores y cooperativas para llegar a un publico mas amplio y garantizar la sostenibilidad del negocio.

Educa a tu comunidad: Ofrece talleres y visitas guiadas para sensibilizar a los consumidores sobre la importancia de la agricultura ecolégica.

Diversifica tu oferta: Amplia el catalogo de productos con derivados de frutas rojas, como mermeladas y jugos, para llegar a nuevos segmentos del mercado.

Consejo clave: Rodéate de expertos en agroecologia y marketing para garantizar la calidad del producto y su posicionamiento en el mercado ecoldgico.

Mensaje motivador: Con cada vez mas personas estan apostando por alimentos saludables y sostenibles, este es el momento perfecto para liderar la transformacion de la agricultura y marcar la diferencia.



