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Clientes principales: Productores agrícolas y empresas de exportación que buscan soluciones logísticas sostenibles para cumplir con los estándares internacionales.
Clientes secundarios: Empresas de transporte y operadores logísticos interesados en promover servicios sostenibles.

Imagina optimizar la exportación de productos agrícolas mientras reduces la huella de carbono. Esta plataforma conecta a productores agrícolas de con servicios
de transporte y logística sostenibles, ofreciendo opciones de rutas eficientes, consolidación de carga, y herramientas para calcular la huella de carbono. Con un
enfoque en sostenibilidad y eficiencia, esta solución digital transforma la logística en una ventaja competitiva para los exportadores.

Estrategias: Asociaciones de
productores agrícolas y cámaras de
comercio que promuevan la
sostenibilidad en la exportación.

Tecnológicos: Proveedores de
soluciones digitales y empresas de
transporte que ofrezcan servicios
sostenibles. 

Comunitarios: Instituciones públicas
interesadas en fomentar la
sostenibilidad y la competitividad de la
economía local. 

Financieros: Organismos
internacionales y nacionales que
respalden iniciativas de sostenibilidad
logística.

· Desarrollo tecnológico: Creación y mantenimiento de la 
plataforma digital, incluyendo herramientas de cálculo y
optimización logística.
· Promoción: Campañas digitales para captar productores 
agrícolas y operadores logísticos interesados en sostenibilidad. ·

Gestión operativa: Supervisión de la plataforma, atención al 
cliente y actualización de servicios.
· Educación: Organización de talleres y eventos para sensibilizar
sobre la importancia de la logística sostenible en la exportación.

Equipo humano: Desarrolladores de software, especialistas en
logística sostenible y expertos en análisis de datos.
Infraestructura tecnológica: Plataforma digital con herramientas
avanzadas de gestión y cálculo de huella de carbono. 
Alianzas estratégicas: Asociaciones agrícolas, operadores
logísticos y proveedores de transporte sostenible.
Financiamiento: Inversión inicial en desarrollo tecnológico y
marketing, con posibilidades de subvenciones para proyectos de
sostenibilidad.

Diferenciación: Proporciona a los
exportadores una plataforma digital para
optimizar sus procesos logísticos,
reduciendo costos y huella de carbono al
tiempo que mejora la competitividad en
mercados internacionales. 

Impacto: Contribuye a la sostenibilidad
logística, mejora la eficiencia en la
exportación y responde a las demandas
de los mercados globales de productos
agrícolas. 

Valor añadido: Permite calcular la huella
de carbono y optimizar el transporte
mediante la consolidación de carga y el
uso de rutas alternativas de menor
impacto ambiental. 

Modelo personalizado: Herramientas que permiten a los
productores personalizar sus opciones logísticas según sus
necesidades específicas de transporte y sostenibilidad. 

Asistencia continua: Soporte técnico para el uso de la plataforma y
actualizaciones periódicas para incluir nuevas funciones.

Fidelización: Acceder beneficios, reportes y herramientas avanzadas
que permita mejorar los procesos operativos.

Digitales: Plataforma web y aplicación móvil que ofrezcan acceso a los
servicios y comunicación con proveedores. 
Colaborativos: Alianzas con asociaciones de productores, cámaras de
comercio y operadores logísticos para promover el uso de la
plataforma. 
Presenciales: Participación en ferias agrícolas y logísticas para captar
clientes y establecer contactos estratégicos.

Iniciales: Inversión en desarrollo de la plataforma digital, adquisición de tecnología avanzada y
campañas iniciales de promoción. 
Recurrentes: Mantenimiento de la plataforma, salarios del equipo y campañas de marketing.
Variables: Costos relacionados con la integración de nuevos servicios logísticos y el desarrollo de
funciones avanzadas. 

· Suscripciones con planes mensuales o anuales para el uso de herramientas avanzadas en la plataforma. ·
Análisis de datos logísticos y reportes personalizados de sostenibilidad para productores y 
operadores logísticos.
· Consultoría para la implementación de la plataforma y ejecución de acciones de mejora.

Apuesta por la tecnología: Diseña una plataforma intuitiva y funcional que facilite la adopción de prácticas sostenibles para productores y operadores logísticos. 
Crea alianzas estratégicas: Colabora con operadores logísticos y asociaciones agrícolas para garantizar el éxito y la adopción de la plataforma. 
Fomenta la educación: Ofrece talleres y materiales educativos sobre los beneficios de la logística sostenible y cómo puede mejorar la competitividad de los productos agrícolas. 
Personaliza la experiencia: Proporciona herramientas y servicios adaptados a las necesidades de cada cliente, asegurando su satisfacción y fidelización. 
Planifica la expansión: Diseña un modelo escalable que permita replicar la plataforma en otros sectores y regiones, maximizando su impacto y rentabilidad. 
Consejo clave: Rodéate de expertos en logística y tecnología para garantizar el éxito del proyecto y que este peda replicarse en otros sectores y regiones. 
Mensaje motivador: En un mundo donde la logística es el puente entre el presente y el futuro, liderar con sostenibilidad e innovación en Andalucía no solo transforma la exportación agrícola, ¡también redefine el impacto que quieres
dejar en el planeta!


