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¢, Sabias que los subproductos del olivar, como los huesos de aceituna y los restos de poda, pueden convertirse en recursos valiosos para sectores como la bioenergia
y los biomateriales? Esta plataforma digital conecta a los productores de estos subproductos con empresas interesadas en materiales sostenibles. Al promover el
aprovechamiento de los residuos agricolas, facilita la transicidon hacia una economia circular, crea nuevas oportunidades de ingresos para los productores y reduce el
impacto ambiental. Su enfoque digital permite una comercializacion agil y eficiente, fomentando la sostenibilidad

Plataforma Digital de _
Comercializacion de

©
Subproductos del (

OI|Var Clientes principales: Productores de olivar interesados en monetizar los subproductos generados en sus explotaciones.
Clientes secundarios: Empresas de los sectores de biomateriales y bioenergia que necesitan recursos sostenibles como materia prima.

cg Socios ?g Actividades SL‘? Propuesta |%—>,| Relaciones
Clave Clave de Valor con Clientes

- Desarrollo tecnolégico: Disefio, implementacion y mejora Modelo personalizado: Ofrece perfiles de usuario adaptados tanto para

Segmentos de
Clientes \

Estrategias: Asociaciones de Diferenciacion: Plataforma digital

|

olivareros y cooperativas agricolas
gue promuevan la adopcién de la
plataforma entre los productores.

Tecnoldgicos: Proveedores de

soluciones digitales para e-commerce

y analisis de datos.

Industriales: Empresas del sector de

biomateriales y bioenergia que
aporten demanda para los
subproductos.

Financieros: Programas de apoyo a
la economia circular y la digitalizacion

en el sector agricola.

Estructura

de Costes

continua de la plataforma digital.

- Gestion de usuarios: Captacion, registro y soporte para
productores y empresas.

- Promocion y difusion: Campafas digitales y presenciales
enfocadas en mostrar los beneficios de la plataforma y captar
nuevos usuarios.

- Gestion logistica: Asesoramiento y soluciones para la
distribucién eficiente de los subproductos.

Recursos
Clave

Equipo humano: Desarrolladores de software, especialistas en
economia circular y personal de soporte técnico.

Infraestructura tecnolégica: Plataforma de e-commerce optimizada
para la comercializacion de subproductos agricolas, con funcionalidades
para transacciones seguras y analisis de datos.

Alianzas estratégicas: Cooperativas agricolas, asociaciones industriales
y organismos de sostenibilidad.

Financiamiento: Subvenciones publicas y programas de apoyo a la
digitalizacion y la economia circular.

Iniciales: Desarrollo de la plataforma digital, marketing de lanzamiento y capacitacion del equipo técnico.
Recurrentes: Mantenimiento de la plataforma, salarios del personal y campafias continuas de promocion.
Variables: Costos relacionados con la personalizacion de servicios y la integracién de nuevas funcionalidades

en la plataforma.
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Consejos para
Emprender

innovadora que conecta
directamente a productores con
empresas interesadas en
aprovechar subproductos agricolas,
eliminando intermediarios y
optimizando la comercializacion.

Impacto: Reduce los residuos
generados en la cadena de valor del
olivar, fomenta la sostenibilidad y
crea nuevas fuentes de ingresos
para los productores locales.

Valor ainadido: Promueve la
economia circular al facilitar el uso
de materiales sostenibles en
sectores industriales, mejorando la
eficiencia en la gestion de recursos
agricolas.

@ Fuente de
Ingresos

productores como para empresas interesadas en la compra de subproductos.

Asistencia continua: Brinda soporte técnico para la utilizacion de la
plataforma y facilita el acceso a informacién sobre precios, demanda y
logistica.

Fidelizacion: Implementa un sistema de calificaciones y valoraciones para
garantizar la calidad de las transacciones y fomentar la confianza entre los
usuarios.

Canales
@V

Digitales: Plataforma en linea accesible desde dispositivos moviles y
ordenadores, complementada con campafias en redes sociales
dirigidas a comunidades agricolas e industriales.

Colaborativos: Alianzas con asociaciones de olivareros, cooperativas
agricolas y organismos de sostenibilidad para ampliar el alcance y
atraer usuarios.

Presenciales: Participacion en ferias relacionadas con la agricultura
sostenible y la economia circular, fortaleciendo el posicionamiento de la
plataforma.

- Suscripciones: Planes mensuales 0 anuales para productores y empresas que deseen utilizar la plataforma de

manera continua.

- Comisiones: Porcentaje sobre las transacciones realizadas a través de la plataforma.
- Ingresos complementarios: Servicios adicionales como asesoramiento logistico, informes de mercado y

\certificaciones de sostenibilidad.

Identifica tu propdsito: Visualiza como tu negocio puede impactar la economia circular y la sostenibilidad agricola.
Disefia una plataforma intuitiva: Asegurate de que la experiencia del usuario sea sencilla y accesible tanto para productores como para empresas.
Construye redes estratégicas: Establece alianzas con cooperativas, asociaciones industriales y organismos de sostenibilidad para fortalecer tu modelo de negocio.

Promueve tu propuesta: Destaca los beneficios econdmicos y ambientales de la plataforma en campafias dirigidas a tus segmentos de clientes.

Planifica tu crecimiento: Disefia un modelo escalable que permita expandirte a otras regiones y sectores agricolas.
Consejo clave: Rodéate de expertos en desarrollo tecnolégico y sostenibilidad para garantizar el éxito de la plataforma y su impacto positivo en la economia circular.
Mensaje motivador: Si estas listo para transformar los residuos agricolas en recursos valiosos y contribuir a la sostenibilidad, jesta es tu oportunidad de liderar un cambio significativo en la industria del

olivar!




