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Clientes principales: Turistas nacionales e internacionales interesados en turismo rural, experiencias educativas y prácticas de sostenibilidad. 
Clientes secundarios: Familias, colegios y grupos organizados que buscan actividades recreativas y educativas en entornos naturales. 

¿Te gustaría reconectar con la naturaleza y aprender sobre prácticas agrícolas sostenibles? Esta finca de agroturismo en ofrece a los visitantes la oportunidad de
participar en actividades tradicionales, como la recolección de aceitunas, el cultivo de huertos ecológicos y la elaboración de productos locales. Además, los huéspedes
podrán disfrutar de alojamiento rural, experimentar la vida en una granja y degustar la gastronomía local. Con un enfoque en la sostenibilidad, la finca enseña técnicas de
conservación del agua, compostaje y cuidado del suelo, combinando educación y turismo en un entorno natural único.

Estrategias: Cooperativas agrícolas y
asociaciones de turismo sostenible
que apoyen la promoción del proyecto. 

Operativos: Restaurantes y
alojamientos rurales cercanos que
complementen la oferta turística. 

Comunitarios: Organismos locales
comprometidos con la sostenibilidad y
la conservación del entorno natural. 

Financieros: Programas de apoyo
público y entidades privadas
interesadas en promover el turismo
rural. 

- Organización de experiencias: Diseño y gestión de actividades
educativas y recreativas en torno a la agricultura sostenible. 
- Capacitación: Formación continua del equipo en atención al
cliente, técnicas agrícolas y educación ambiental. 
- Promoción: Desarrollo de campañas digitales y presenciales
para atraer visitantes nacionales e internacionales. 
- Gestión operativa: Coordinación de reservas, horarios y
materiales necesarios para las actividades y el alojamiento. 

Equipo humano: Agricultores y guías especializados en
agricultura sostenible, conservación ambiental y atención al
cliente. 
Infraestructura: Fincas con áreas acondicionadas para
actividades agrícolas, alojamientos rurales y espacios comunes
para talleres y degustaciones. 
Alianzas estratégicas: Cooperativas locales, organismos de
promoción turística y empresas de transporte que faciliten el
acceso a la finca. 

Diferenciación: Una experiencia
integral que combina agricultura
sostenible, educación ambiental y
alojamiento rural en un entorno
auténtico. 

Impacto: Promueve la sostenibilidad,
fomenta el turismo educativo y
diversifica la economía rural al
generar empleo y visibilizar el valor
de la agricultura tradicional. 

Valor añadido: Ofrece actividades
inmersivas, como talleres de huerto
ecológico, recolección de aceitunas y
elaboración de productos locales, que
permiten a los visitantes aprender de
forma práctica y divertida.

Modelo personalizado: Las actividades se adaptan a las necesidades
de diferentes segmentos, como familias, grupos escolares y turistas
internacionales.
 
Asistencia continua: Los visitantes cuentan con guías y anfitriones
locales que les acompañan durante las actividades. 

Fidelización: Programas de descuentos para visitantes recurrentes,
membresías para acceso exclusivo a talleres y actividades, y
promociones especiales para reservas grupales.

Digitales: Plataforma en línea para reservas, redes sociales con
contenido educativo y visual sobre las actividades de la finca, y
campañas de marketing digital dirigidas a familias y turistas interesados
en la sostenibilidad.
Colaborativos: Alianzas con operadores turísticos, colegios y
asociaciones interesadas en promover el ecoturismo. 
Presenciales: Promoción en ferias de turismo rural y sostenible,
además de colaboraciones con hoteles y restaurantes locales. 

Iniciales: Acondicionamiento de la finca para actividades y alojamiento, adquisición de materiales para talleres
y desarrollo de la plataforma digital de reservas. 
Recurrentes: Sueldos del personal, mantenimiento de las instalaciones y promoción continua. 
Variables: Costos relacionados con la incorporación de nuevas actividades y la expansión de la oferta
turística. 

- Venta de paquetes de actividades y alojamiento rural. 
- Servicios adicionales: Talleres especializados, como compostaje, gastronomía local y agricultura sostenible. 
- Venta de productos elaborados en la finca, como aceite de oliva, mermeladas, cosméticos naturales y
souvenirs. 

Apuesta por la autenticidad: Diseña actividades que conecten a los visitantes con la tradición agrícola de Andalucía y les permitan aprender de manera práctica y significativa. 
Promueve la sostenibilidad: Integra prácticas sostenibles en todas las actividades de la finca y destaca su importancia en la educación de los visitantes. 
Crea alianzas estratégicas: Colabora con cooperativas agrícolas, escuelas y organismos de turismo rural para maximizar el impacto de la finca. 
Invierte en promoción: Utiliza redes sociales y campañas digitales para llegar a turistas interesados en experiencias rurales y educativas. 
Planifica la expansión: Diseña un modelo que permita incluir eventos temáticos y colaboraciones con otras fincas para crear una red de agroturismo en la región. 
Consejo clave: Rodéate de expertos en agricultura sostenible y turismo rural para garantizar la calidad de las experiencias ¡Crea experiencias increibles! 


