A Junta de Andalucia

Plataforma de E-
commerce para
Productos Agricolas

Descripcion

Breve

¢, Te gustaria disfrutar de productos agricolas directamente desde su origen? Esta plataforma en linea conecta a productores locales con consumidores internacionales,
ofreciendo una venta directa de productos como citricos, aceitunas y aceite de oliva. Con un enfoque en trazabilidad, calidad y sostenibilidad, la plataforma destaca las
caracteristicas Unicas de cada producto, brindando una experiencia de compra transparente y accesible. Ademas, promueve la competitividad de los agricultores locales y
fortalece la exportacion de productos con denominacion de origen.
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Segmentos de

Clientes

Clientes principales: Consumidores internacionales interesados en productos agricolas de alta calidad con denominacion de origen, asi como minoristas y
restaurantes especializados en productos gourmet.
Clientes secundarios: Turistas interesados en adquirir productos auténticos como recuerdo, y distribuidores que buscan productos agricolas exclusivos.
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g Socios
Clave

Estrategias: Cooperativas agricolas
y asociaciones de productores.

Tecnologia: Proveedores de
software para e-commerce y
trazabilidad.

Logistica: Empresas de transporte y
distribucion para entregas eficientes.

Financieros: Programas publicos de
apoyo y patrocinadores interesados
en productos agricolas de calidad.

Estructura

Actividades
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- Desarrollo de la plataforma: Creacion y mantenimiento de un
portal atractivo, funcional y seguro.

- Promocién: Campanas de marketing digital y participacion en
eventos internacionales.

- Gestion operativa: Coordinacion de pedidos, seguimiento de
envios y soporte técnico para garantizar la satisfaccion del
cliente.

- Concienciacion: Promocion del valor de los productos agricolas
sostenibles en mercados internacionales.

— Recursos
paw Clave

Equipo humano: Especialistas en e-commerce, marketing digital,
logistica y trazabilidad.

Infraestructura tecnolégica: Plataforma robusta, herramientas
de analisis de datos y software para trazabilidad.

Alianzas estratégicas: Productores locales, servicios logisticos y
organismos de exportacion.

Financiamiento: Subvenciones publicas y programas de apoyo a
la digitalizacion agricola.

de Costes

Iniciales: Desarrollo de la plataforma digital, creacion de contenido visual y campafias de promocion.
Recurrentes: Sueldos del equipo, mantenimiento de la plataforma y marketing continuo.
Variables: Costos asociados a la expansion del catalogo de productos y mejoras tecnolégicas.

Propuesta
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Diferenciacion: Plataforma exclusiva
gue resalta la trazabilidad, calidad y
sostenibilidad de los productos
agricolas.

de Valor

Impacto: Incremento en la
rentabilidad de los productores al
reducir intermediarios, potenciacion
de exportaciones y promocion de la

identidad regional como lider agricola.

Valor afiadido: Experiencia
transparente para el cliente,
mostrando detalles sobre el origen,
cultivo y caracteristicas Unicas de
cada producto.

Fuente
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de Ingresos

Relaciones
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Modelo personalizado: Experiencia de compra adaptada con filtros
segun tipo de producto, origen y caracteristicas especificas.

con Clientes

Asistencia continua: Servicio al cliente para consultas sobre productos
y seguimiento de pedidos.

Fidelizacién: Programas de recompensas, acceso anticipado a
productos exclusivos y ofertas personalizadas.

@ Canales

Digitales: Plataforma de e-commerce optimizada para usuarios
internacionales, campafias en redes sociales y marketing por correo
electronico.

Colaborativos: Alianzas con cooperativas agricolas, distribuidores
locales y organismos de exportacion.

Presenciales: Promocion en ferias de productos gourmet, eventos
turisticos y encuentros comerciales internacionales.

- Comisiones por transacciones realizadas en la plataforma.
- Promocion destacada de productos para productores con opciones premium.
- Ingresos complementarios: Venta de suscripciones para entregas recurrentes y colaboraciones con

marcas relacionadas.

Consejos para
Emprender

Conoce tu mercado: Investiga las preferencias de los consumidores internacionales y adapta tu oferta.
Apuesta por la trazabilidad: Implementa tecnologia que permita a los clientes conocer el origen y proceso de los productos.

Forma alianzas estratégicas: Colabora con cooperativas agricolas y organismos de exportacion para expandir tu red de proveedores.
Promueve la sostenibilidad: Destaca las practicas responsables y ecoldgicas de los productos.
Planifica la expansion: Disefia un modelo escalable que permita incluir mas productos y mercados.
Consejo clave: Apdyate en expertos en e-commerce y promocion internacional para garantizar el éxito de la plataforma en mercados globales.
Mensaje motivador: jLleva los sabores tinicos de nuestros campos al mundo! Con esta plataforma, puedes conectar a productores y consumidores en una experiencia de calidad, sostenibilidad e innovacion.
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